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 1. Mục tiêu, đối tượng, phạm vi, tóm tắt phương pháp nghiên cứu 

 Mục tiêu nghiên cứu 

 Mục tiêu chung: phân tích và làm rõ khả năng tiếp cận của nhà đầu tư đối với 

các sản phẩm phái sinh, để từ đó đề xuất được các giải pháp và kiến nghị phù hợp để 

nâng cao khả năng tiếp cận của nhà đầu tư đối với thị trường phái sinh ở Việt Nam. 

 Mục tiêu cụ thể: 

- Nghiên cứu cơ sở lý thuyết về phái sinh và tiếp cận phái sinh 

- Nghiên cứu thực trạng về tiếp cận đầu tư phái sinh ở Việt Nam 

- Nghiên cứu một số bài học kinh nghiệm về tiếp cận phái sinh trên thị trường 

phái sinh thế giới 

- Nghiên cứu mức độ tiếp cận của các nhà đầu tư đối với các sản phẩm phái sinh 

được giao dịch trên thị trường Việt Nam. 

- Xây dựng mô hình thực nghiệm nhằm nâng cao khả năng tiếp cận của nhà đầu 

tư tiềm năng với công cụ phái sinh. 

- Đề xuất các giải pháp và kiến nghị nhằm tăng cường khả năng tiếp cận của các 

nhà đầu tư đối với thị trường phái sinh.    

 Đối tượng và phạm vi nghiên cứu 

- Đối tượng nghiên cứu chính của đề tài là khả năng tiếp cận của các nhà đầu tư, 

đặc biệt là các nhà đầu tư cá nhân đối với thị trường chứng khoán phái sinh ở Việt Nam. 

Khả năng tiếp cận của nhà đầu tư dự kiến được nghiên cứu từ các hướng nghiên cứu 

chính sau: từ chính bản thân nhà đầu tư, bao gồm các yếu tố về học vấn, hành vi, nhận 



thức, dự định; từ môi trường bên ngoài, bao gồm môi trường kinh tế, môi trường pháp 

lý, độ rủi ro, khả năng cung cấp thông tin của các bên liên quan. Để phục vụ cho đối 

tượng nghiên cứu chính, đề tài triển khai việc nghiên cứu bổ sung các đối tượng liên 

quan như là các đơn vị kinh doanh chứng khoán phái sinh, các đơn vị đào tạo, các cơ 

quan quản lý Nhà nước ... ở Việt Nam. Vì khả năng tiếp cận đầu tư với các sản phẩm 

phái sinh là tương đối trừu tượng, đề tài sử dụng đại diện (proxy) cho khả năng tiếp cận 

phái sinh là khả năng tiếp cận thị trường chứng khoán phái sinh chính thức của nhà đầu 

tư Việt Nam, đặc biệt là nhà đầu tư cá nhân. 

- Đề tài có phạm vi nghiên cứu về thời gian là giai đoạn từ năm 2014 tới năm 

2020, tập trung từ năm 2017 đến 2019, là giai đoạn thị trường chứng khoán phái sinh 

bắt đầu được triển khai ở Việt Nam, từ lúc đề án thành lập thị trường được Thủ tướng 

ký duyệt cho tới lúc thực sự triển khai và đi vào hoạt động.  

- Phạm vi nghiên cứu về mặt địa lý của đề tài là các khu vực địa lý có xác suất 

tập trung đông nhất những nhà đầu tư phái sinh tiềm năng và thực tế, chủ yếu tập trung 

tại hai đô thị lớn là Hà Nội và Thành phố Hồ Chí Minh. 

Phương pháp nghiên cứu 

- Phương pháp khảo sát và phỏng vấn chuyên sâu: Nhóm nghiên cứu thực hiện 

khảo sát 600 nhà đầu tư tiềm năng về nhận định đối với khả năng tiếp cận phái sinh ở 

Việt Nam. Bên cạnh đó ý kiến thu thập được từ các chuyên gia cũng được coi là một 

trong những tiêu chí quan trọng để xây dựng các câu hỏi nghiên cứu và triển khai khảo 

sát ở quy mô lớn, đồng thời cũng là gợi ý để đưa ra các giải pháp, đề xuất trong đề tài. 

- Phương pháp thu thập dữ liệu: nghiên cứu chủ yếu dựa trên dữ liệu sơ cấp thu 

thập từ các phiếu điều tra với đối tượng là các nhà đầu tư chứng khoán phái sinh hiện 

tại và tiềm năng. Một số các dữ liệu thứ cấp khác được tổng hợp từ Tổng cục thống kê 

(GSO), UBCKNN, các công ty chứng khoán, và các Bộ, ban ngành có liên quan. 

- Phương pháp phân tích, xử lý số liệu: Đề tài sử dụng phương pháp phân tích thế 

hệ hai PLS-SEM (Mô hình phương trình cấu trúc bình phương tối thiểu từng phần) chứ 

không sử dụng cách tiếp cận thế hệ đầu đối với phân tích dữ liệu sơ cấp vì cách tiếp cận 

thế hệ đầu không thể trả lời được câu hỏi về hiệu ứng trung gian (moderating effect) của 

các nhân tố tuyến giữa, đồng thời cũng không phân tách được tác động riêng lẻ và tác 

động tổng thể của các nhân tố tuyến đầu tới nhân tố phụ thuộc ở tuyến cuối. Ngoài ra, 

đề tài sử dụng phương pháp nghiên cứu thực nghiệm (Experimental Method) nhằm tạo 

ra các dữ liệu có thể phân tích bằng các phương pháp thống kê, bằng cách kiểm soát các 

biến định lượng độc lập. Phương pháp này được sử dụng chủ yếu trong các nghiên cứu 

thuộc lĩnh vực khoa học tự nhiên do tính ưu việt trong việc kiểm soát và khóa tác động 

của các nhân tố ngoại biên có thể tác động vào tính chính xác của kết quả nghiên cứu, 

môi trường thực nghiệm ổn định là điều kiện lý tưởng để tập trung vào nghiên cứu tác 

động của biến số giải thích tới biến phụ thuộc. 

 2. Tóm tắt các kết quả nghiên cứu chính 



 Để có thể đưa ra những đánh giá tổng thể về khả năng tiếp cận phái sinh đối với 

các nhà đầu tư ở Việt Nam, đặc biệt là các nhà đầu tư cá nhân, nhóm nghiên cứu đã tập 

trung thực hiện một số nhiệm vụ nghiên cứu chính sau: 

 - Xây dựng khung lý thuyết tổng quan về phái sinh, đầu tư phái sinh và tiếp cận 

phái sinh 

 - Tìm hiểu bài học kinh nghiệm từ các thị trường phái sinh trên thế giới 

 - Đánh giá thực trạng của thị trường phái sinh Việt Nam 

 - Xây dựng mô hình nghiên cứu đánh giá các nhân tố tác động tới tiếp cận phái 

sinh của nhà đầu tư tại Việt Nam 

 - Xây dựng mô hình ứng dụng phương pháp thực nghiệm để tăng cường đào tạo 

về phái sinh cho các nhà đầu tư, và đánh giá mô hình thực nghiệm này 

 - Tìm hiểu một số thuận lợi, khó khăn và định hướng phát triển của thị trường 

phái sinh Việt Nam, từ đó 

 - Đưa ra các đề xuất cho các đơn vị quản lý, các đơn vị kinh doanh và các nhà 

đầu tư nhằm nâng cao năng lực của thị trường và chất lượng dịch vụ hỗ trợ, đảm bảo 

khả năng tiếp cận phái sinh của các nhà đầu tư và nâng cao năng lực tự thân của nhà đầu 

tư để có thể tự mình cải thiện khả năng và có tư duy tiếp cận phái sinh đúng đắn. 
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